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RESUMEN

La presente evaluacion permite presentar que las comisiones por los servicios de los Agentes Intermediarios Tex-
tiles, representantes de empresas del exterior, se encuentran inafectas al Impuesto General a las Ventas. A par-
tir de dicho objetivo, se realizd un andlisis descriptivo tomando en cuenta las variables materia de la investiga-
cion, obteniendo como resultados, que los ingresos por comisiones al gravar con el Impuesto General a las Ventas,
representa una disminuciéon de 15.26% de su rendimiento econdmico, al emitirse la factura al no domiciliado (consu-
midor final), el agente intermediario textil asume el impuesto disminuyendo el beneficio econémico de la operacion.
Debido a la carencia de inclusién en la norma tributaria del Impuesto General a las Ventas del Apéndice V exporta-
cion de Servicios, a este tipo de actividades les genera controversias de interpretacion normativa, perjudicando la estabi-
lidad operativa de las empresas Agentes Intermediarias Textiles y existencia de empresas confeccionistas exportadoras.

PALABRAS CLAVE
Comisiones, impuesto, ventas, intermediarios, textiles, confeccionistas, prendas de vestir.

ABSTRACT

The present evaluation allows to show that the commissions for the services of the textile intermediary agents, re-
presentatives of foreign companies, are unaffected by the general sales tax. Based on this objective, a descrip-
tive analysis was carried out taking into account the variables of the research, obtaining as results, that the inco-
me from commissions when taxing with the general sales tax, represents a decrease of 15.26% in its economic
performance , when the invoice is issued to the non-domiciled (final consumer), the textile intermediary assumes the tax
by reducing the economic benefit of the operation. Due to the lack of inclusion in the tax norm of the general tax on sa-
les of appendix v export of services, this type of activity generates controversies of normative interpretation, damaging the
operational stability of the companies intermediate textile agents and the existence of confectionary companies exporters

KEYWORDS
Commissions, tax, sales, intermediary, textile, confectionary, apparel garment.

Como Citar: Lopez, T. (2017). Andlisis tributario de las comisiones por servicios de los agentes intermediarios textiles. Quipukamayoc,
25(48), 27-37. doi: http://dx.doi.org/10.15381/quipu.v25i48.13988

© Los autores. Este articulo es publicado por la Revista Quipukamayoc, Universidad Nacional Mayor de San Marcos. Este es un articulo de acceso abierto, distribuido
bajo los términos de la Licencia Creative Commons Atribucién-NoComercial-Compartirlgual 4.0 Internacional.(http://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/4.0/),
que permite el uso no comercial, distribucion y reproduccion en cualquier medio, siempre que la obra original sea debidamente citadas.

Vol. 25 N° 48 - 2017 | QUIPVKAMAYOC /27



Tan1a BELKY LOPEZ S1U

INTRODUCCION

El estudio realiz6 una evaluacién so-
bre las comisiones por servicios de
los Agentes Intermediarios Textiles,
representantes de empresas del exte-
rior, el tratamiento con relacién a la
legislacion del Impuesto General a las
Ventas, asi como, la implicancia que
origina la aplicacién del mencionado
impuesto a este tipo de operaciones.
Para tal efecto, se formula la siguiente
interrogante: ;Las Comisiones por los
servicios de los Agentes Intermedia-
rios Textiles, representantes de empre-
sas del exterior, se encuentran inafec-
tas al Impuesto General a las Ventas?.

En la exportacion de bienes como es
el caso de las prendas de vestir, las em-
presas extranjeras (no domiciliadas),
para adquirir dichas mercancias (im-
portar), se sirven de empresas perua-
nas (domiciliadas) que actuan como
agentes intermediarios, generando
comisiones por estos servicios, sin
embargo; la ley del Impuesto General
a las Ventas, no precisa a este tipo de
operaciones.

Debido a esta imprecision normativa,
ocasiona que algunas empresas Agen-
tes Intermediarias textiles graven las
comisiones por servicios como si se
tratase de una operacion importacion,
en cambio otras empresas de este tipo
por la naturaleza de la operacion ex-
portacion no gravan con el Impuesto
General a las Ventas, ocasionandola a
estas ultimas, situaciones de suspen-
sién cierre de actividades principal-
mente como consecuencia de deudas
tributarias por este impuesto.

Es asi que la hipotesis que responde
a la pregunta es: Si se demuestra que
las comisiones por los servicios de los
Agentes Intermediarios Textiles, re-
presentantes de empresas del exterior,
se encuentran inafectas al Impuesto
General a las Ventas, se incrementa
este tipo de servicios por comision.
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Para tal efecto, se exponen los fun-
damentos tedricos, doctrinarios de la
normatividad de la Ley del Impues-
to a las Ventas, se fundamenta que
la comisién por servicios de Agentes
Intermediarios Textiles cumplen los
requisitos para ser considerado en el
Apéndice V Exportacion de Servicios.
También se sustenta la teoria contable
aplicada segiin Norma Internacional
de Contabilidad 18 Ingresos operacio-
nes ordinarias en lo que refiere a ser-
vicios; debido a la repercusion en la
aplicacion del Impuesto General a las
Ventas, en los rendimientos y benefi-
cios econdmicos en los ingresos por
comisiones de las empresas Agentes
Intermediarias Textiles.

Bajo tal premisa, el estudio recurre al
enfoque cualitativo, por ser probato-
rio a través de doctrinas, normativas
Contable, Tributaria, documentacién
de actividades de Agentes Interme-
diarios Textiles (manuales de proce-
dimientos, contratos de agencia, entre
otros).

Para una mejor comprension del tema
propuesto, el contenido se ha estruc-
turado en cuatro partes. La primera
comprende las bases tedricas, la se-
gunda se plantea la metodologia,la
tercera la discusion y la cuarta abar-
can los resultados. Luego, se presentan
las conclusiones. Finalmente, se da a
conocer las referencias bibliograficas.

Alva (2013) precisa que para el caso
peruano la Ley del Impuesto General
a las Ventas desde 1982, estd realizado
en base a la estructura del Impuesto al
Valor Agregado (...), se gravan todas
las fases del ciclo de produccién y dis-
tribucién hasta llegar al consumidor
final, pero en cada una de estas etapas
solo se paga el valor que se agrega,
para el caso de las comisiones por ser-
vicios de los agentes intermediarios
textiles, representantes de empresas
del exterior, se da el cumplimiento del
circuito econdmico, teniendo como

consumidor final el no domiciliado.
Para dar origen al nacimiento de la
obligacién tributaria al Impuesto Ge-
neral a las Ventas se tiene que tomar
en cuenta la Hipotesis de Incidencia.

Segun Caballero (1998) denominada
asi porque sugiere un hecho hipotéti-
co, abstracto, ideal que incide, impone
o se pretende gravar con un tributo
contenido en una norma un acon-
tecimiento, cuyo hecho imponible o
imposicion da origen al nacimiento
de la obligacion tributaria. Es requisi-
to indispensable para que se produzca
el hecho imponible, la materializacion
de los cuatro aspectos de la hipotesis
de incidencia: aspecto material, sub-
jetivo, espacial y temporal, caso con-
trario, se estard ante un supuesto de
INAFECTACION.

Las comisiones por servicios de los
Agentes Intermediarios textiles, re-
presentantes de empresas del exterior,
el hecho imponible o imposicién al
consumo nacerfa en los ingresos per-
cibidos bajo comision, cumple el as-
pecto material (ingreso por comision
que es la base cuantificable y medi-
ble), aspecto subjetivo (persona deu-
dor, contribuyente o responsable, es el
Agente Intermediario Textil y persona
acreedor tributario entendiéndose por
tal a aquél a favor del cual debe rea-
lizarse la prestacion del servicio que
seria el Cliente del exterior), aspecto
espacial (lugar o consumo en el terri-
torio nacional, en el caso de las comi-
siones por servicios de los Agentes In-
termediarios Textiles, representantes
de empresas del exterior, no cumple
esta condicion, aspecto temporal (en
las comisiones por servicios de los
Agentes Intermediarios Textiles, re-
presentantes de empresas del exterior,
se configuraria el impuesto en la fecha
que se emite el comprobante de pago
o en la fecha en que se percibe la retri-
bucién, lo que ocurra primero).

Alva (2011) refiere que El Impues-



to General a las Ventas estructurado
como un Impuesto al Valor Agrega-
do considera caracteristicas técnicas,
como:

o Gravamen indirecto que recae so-
bre el consumo.

o Su estructura busca evitar los
efectos de piramidacién y acu-
mulacién.

o Disenado para facilitar el control
por parte de la Administracién
Tributaria.

o Evita las molestas distorsiones
econdmicas orientado a procurar
la neutralidad del impuesto”.

El caso de las comisiones por servi-
cios de los Agentes Intermediarios
Textiles, representantes de empresas
del exterior, se considera los aspectos
conceptuales, caracteristicas técni-
cas descritos precedentemente para
sustentar la inafectacion al Impuesto
General a las Ventas.

Principio de neutralidad: Villanueva y
Gutiérrez (2014), coinciden al mani-
festar, “el IGV es un impuesto general
al consumo de bienes y servicios cuyo
principio econémico fundamental
es la neutralidad”, para la aplicacién
de este principio debe cumplir lo si-
guiente:

 No debe asumir el costo econémi-
co, es decir, no debe impactar el
Impuesto General a las Ventas en el
margen de utilidad”; al afectar con
el IGV a las comisiones por servi-
cios de los agentes intermediarios
textiles, representantes de empre-
sas del exterior, repercute en los
Ingresos por Comisiones, el cual
mide el rendimiento de la actividad
del Agente.

o La neutralidad se manifiesta en la
traslacion del IGV?, al gravar con
Impuesto General a las Ventas los
ingresos por comisién por servi-
cios de los Agentes Intermediarios
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Textiles, representantes de empre-
sas del exterior se estaria exportan-
do el Impuesto.

o Igualdad en el trato impositivo tan-
to en el consumo interno y consu-
mo internacional de bienes y servi-
cios”; las comisiones por servicios
de los Agentes Intermediarios tex-
tiles, representantes de empresas
del exterior, se origina por servi-
cios establecido en los contratos
de intermediacién internacional
(contratos agente de compra), que
promueve la exportaciéon del bien
(productos textiles), cuyo consumo
definitivo sera en el extranjero.

La Comision Mercantil segun el Co-
digo de Comercio Peruano (1902),
lo define en su Art. 237° se reputara
comisién mercantil el mandato, cuan-
do tenga por objeto un acto u opera-
cioén de comercio, y sea comerciante o
agente mediador del comercio el co-
mitente o el comisionista.

Art. 255° El comisionista desemperia-
ra por si los encargos recibidos, y no
podra delegarlos sin previo consenti-
miento del comitente.

Art. 1806° Comisién mercantil con
representaciéon (...) es aquella en la
que el comisionista actiia con repre-
sentacion del comitente, es decir, que
frente a terceros se presenta como un
representante del comitente; y, por lo
tanto, celebra las operaciones en su
nombre e interés.

Los Contratos de Intermediacién Co-
mercial Internacional son definidos
de la siguiente manera:

Obregon (2012), define “las institu-
ciones contractuales constituyen he-
rramientas de gran utilidad para dar
seguridad juridica al patrimonio y
responsabilidades de cada una de las
partes que intervienen sobretodo en
el comercio internacional (...), utili-
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zados en diferentes paises y asi evitar
contratiempos o eventualidades que
pueden menoscabar los intereses de
las partes contratantes”

De la Fuente y Echarri (1999), estable-
cen “Desde hace tiempo el empresario
y las empresas han necesitado valerse
de intermediarios para poder realizar
actos de comercio fuera de su esta-
blecimiento (...), las operaciones co-
merciales son cada vez mas complejas,
requieren de técnicos y especialistas
que conozcan bien su funcionamiento
y los usos mercantiles de plazas muy
diversas(...).

Es necesario precisar que para que
sea posible la exportacion de prendas
de vestir, se recurre al mecanismo de
intermediacion; siendo el agente in-
termediario textil, la empresa vincu-
lante entre las empresas compradoras
extranjeras y las empresas confeccio-
nistas textiles, estableciéndose una
relacién comercial internacional bajo
comision, a través del Contrato de
Agente de Compras (Contratos de
Intermediacion Comercial Interna-
cional, recuperado de http://www.in-
ternationalcontracts.net/contrato/.../
contratos),detallindose a continua-
cién.

Contrato de Agente de compras es tipo
de contrato, una parte (Principal) en-
carga a otra (Agente de Compras), la
representacion y gestion de compras
(ejemplo: prendas de vestir), en un te-
rritorio definido que puede ser un pais
o grupo de paises.

Entre las funciones del Agente de
Compras estan: la identificacién de
fabricantes y suministradores de pro-
ductos dentro del territorio; la nego-
ciacion de precios, condiciones de
entrega y de pago; la revision de los
documentos del transporte interna-
cional para que sean conformes con
los procedimientos de exportacién e
importacion(...).
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En la investigacion se observo el cum- Agente Intermediario textil, (ver Fi- La Empresa Compradora extranjera
plimiento de dichas funciones entrela  gura 1). (Principal), dedicada a la importacién
empresa compradora extranjera y el de prendas de vestir por temporadas

Este Contrato de la Agencia Compradora, efectivo desde (fecha) , es firmado pory entre

Textiles Sourcing SAC (empresa Agente intermediario nacional-domiciliada), con su oficina principal

ubicada en Lima-Peru (domicilio fiscal-Peru), quien de ahora en adelante

serd el "AGENTE"y The Talbots, INC (empresa compradora extranjera-no domiciliada), con su oficina

principal ubicada en Estados Unidos (domicilio fiscal-Extranjero), quien de ahora

en adelante sera el “PRINCIPAL".

CONSIDERANDO, que el Principal se dedica a la importacion de prendas de vestir para su venta en Es-
tados Unidos, y

CONSIDERANDO, que (Agente) actia como representante en el Peru de las partes
interesadas en los Estados Unidos, y

CONSIDERANDO, que las partes en el presente, desean celebrar un Contrato escrito que incorpore
todos los previos y actuales acuerdos concerniente a la relacién de la agencia entre las partes,
AHORA, POR LO TANTO, en consideraciéon de mutuas promesas y acuerdos entre las partes.

En este documento, se acuerda como sigue:

(1) El Agente actuard como un Agente Comprador no exclusivo para el Principal, en lo relacionado con
las compras de prendas de vestir del Principal en el Peru. El Principal acuerda que, por la duracién
de este Contrato, el Principal usara Agente para todos los vendedores y fabricas inicialmente pre
sentadas al Principal por el Agente.

(2) El Agente acuerda realizar los siguientes servicios en nombre del Principal:

(a) El Agente debera conocer las necesidades del Principal y hacer las averiguaciones sobre los po
tenciales fabricantes con el fin de hacer contacto con los mejores fabricantes del mercado.

(b) EI Agente tratard en la negociacién de los precios mas favorables para el Principal. Al respecto, el
Agente debera visitar fabricantes, obtener muestras de la mercaderia, enviar dichas muestras al
Principal, cotizar precios con a los que la mercaderia puede ser comprada.

(c) El Agente colocara pedidos a fabricantes en nombre del Principal. El Agente actuara sélo bajo las
especificas instrucciones del Principal; el Agente nunca actuara sin estas instrucciones explicitas.
El Agente certifica que no tiene ningun derecho, poder o autoridad para hacer contrato alguno
o incurrir en alguna obligacién de responsabilidad que debera ser confirmada por el Principal, a
menos que haya sido especificamente autorizado por el Principal para hacerlo por adelantado.
El Agente es utilizado con el propdsito de adquirir articulos especificos para el Principal (...).

(3) El Principal acuerda compensar al Agente con el por ciento (__%) del precio de la
mercaderia embarcada de los fabricantes/vendedores de acuerdo con este Contrato. Dicha comi-
sion serd pagada al precio FOB (Franco a Bordo) de esta mercaderia (exportacion de prendas de
vestir). Cuando la mercaderia ha sido calificada como defectuosa por el Principal, las comisiones no
seran devengadas y cualquier comision pagada relativa a esta mercaderia debera ser reembolsada
por el Agente.

(4) El pago por la mercaderia se hara directamente por el Principal al fabricante.

(5) El Agente debera proporcionar al Principal una factura separada por el pago por comisiones de
compray no produccioén (...).

EN FE DE LO CUAL, las partes firman este Contrato:
POR: THE TALBOTS, INC(Principal) POR:TEXTILES SOURCING SAC (Agente)

FIRMA: FIRMA:

Figura 1. Contrato entre Empresa Compradora Extranjera de Prendas de Vestir y Empresa Agente Intermediaria Textil.
Fuente: Elaboracion propia.
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(fall, spring, summer- otofno, prima-
vera, verano), mediante manuales de
procedimientos, establece los proce-
sos a seguir en cada fase de la con-
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feccion de prendas de vestir categoria
“T-Shirt” a la empresa Agente Inter-
mediaria Textil, con la finalidad de
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que las prendas a exportar por las em-
presas confeccionistas sean de 6ptima
calidad (ver Figura 2).

PROCEDIMIENTOS GENERALES

PANORAMA DEL PROCEDIMIENTO

Los procedimientos se aplican a las siguientes categorias de productos: Missy, ,Petite, Tall, Womens
Los procedimientos de prueba y las pautas para la fabricacion de Prendas de Algodén se pueden en-
contrar en las siguientes fases de este manual.

El Programa para los textiles implica la realizacién de ensayos de productos en los puntos clave de la
fabricacion de la siguiente manera:

Fase I: Desarrollo

Generalmente, se realizan pruebas para proteger y asegurar el cumplimiento de los estandares de des-
empefo, basados en problemas especificos, riesgos potenciales de calidad y / o fabricaciones de pren-
das de vestir.

Fase ll: Muestras

Las muestras de los productos presentadas para el ensayo deben ser representativas de las caracteris-
ticas de calidad a granel, para las propiedades sometidas a prueba. Cualquier variacién debe ser repor-
tada directamente a The Talbots, Inc (Principal), antes que las pruebas comiencen.

Fase lll: Produccién de Telas a Granel

The Talbots, Inc (Principal), requiere pruebas de tejido a granel, de acuerdo con el protocolo de tejido
designado. Las pruebas se deben realizar en tela a granel, en colores reales a granel y con el tratamien-
to correcto de acabado / lavado. Ademas, cualquier solicitud de documentacién sobre tejidos / certifi-
cados de autenticidad debe ser obtenida y enviada al personal de ensayo apropiado. La aprobacién de
la“Principal” debe ser alcanzada ANTES del envio de la tela de la fabrica al fabricante.

Fase IV: Produccion de prendas de vestir a granel

Después de recibir las aprobaciones de tejido necesarias, las prendas de produccién deben ser proba-
das de acuerdo con el protocolo de prendas designado. Todas las pruebas deben realizarse en los pro-

ductos, ya que se venden, incluyendo el uso de componentes reales y adornos. Confirmacién de cui-
dado y contenido serd dado después de la prueba aprobada de prendas de vestir. Las aprobaciones
por escrito de The Talbots, Inc (Principal), debe darse antes del envio de los productos.

Figura 2. Manual de Procedimientos- Procedimiento Generales para el Desarrollo y Confeccién de Prendas de Vestir — Empre-

sa Compradora Extranjera.
Fuente: Elaboracién propia.

La Empresa Compradora extranjera
textil (Principal), una vez aceptada
la conformidad y recibida de mane-
ra Optima las prendas de vestir (ex-

portacion), procede con la recepcion
por parte del Agente Intermediario
Textil la factura (invoice) de exporta-
cion (Ley de Comprobantes de pago,

1994), (ver Figura 3, en la siguiente
pagina); conteniendo los datos del do-
cumento aplicado a las operaciones de
exportacion.
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Domicilio fiscal del emisor:
Teléfono:

Razoén social del Emisor: (Agente Intermediario Textil).

RUC (N° del contribuyente)
FACTURA (Nombre del Compro-

N°___(Namero de serie y nimero

bante de Pago)

del comprobante)

Fecha de emision del documento :

Razoén social del Aquiriente ( Empresa Compradora extranjera-Principal :
Domicilio Fiscal del Adquiriente:

CANTIDAD

Importe total en letras

Imprenta
RUC
N.Aut.

DESCRIPCION

P.U.
$

Adquiriente

TOTAL

Figura 3. Factura (INVOICE), Comprobantes de Pago/exportacion.
Fuente: Elaboracion propia.

Texto tinico Ordenado de la Ley del Im-
puesto General a las Ventas e Impuesto
Selectivo al Consumo

Art. 1° Operaciones gravadas

El Impuesto General a las ventas grava
las siguientes operaciones:

a) La venta en el pais de bienes mue-
bles (...),

b)La prestacion o utilizacion de servi-
cios en el pais

El servicio es utilizado en el pais cuan-
do siendo prestado por un sujeto no
domiciliado, es consumido o emplea-
do en el territorio nacional, indepen-
dientemente del lugar en que se pague
o se perciba la contraprestacion y del
lugar donde se celebre el contrato.
Como se observo en la investigacion,
el servicio no es utilizado en el pais,
no es prestado por un sujeto no domi-
ciliado, y no es consumido o emplea-
do en el territorio nacional (...), no se
cumple las condiciones para que sea
una operacion gravada.
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Ley de fomento al comercio exterior de
servicios

Definiendo la norma la Exportacién
de Servicios,

Art. 2° Exportacion de servicios

Es el suministro de un servicio de
cualquier sector, a través de cualquie-
ra de las siguientes modalidades de
prestacion:

1. Comercio transfronterizo: servicio
que se suministra desde el territorio
nacional hacia el territorio de otro
pais.

2. Consumo extranjero: Cuando el
consumidor del servicio se desplaza
y lo adquiere en el territorio nacional.
3. Presencia comercial: Cuando el
proveedor domiciliado en el territo-
rio nacional establece una sucursal o
establecimiento permanente en el te-
rritorio de otro pais para suministrar
un servicio.

4. Presencia de personas fisicas: Con-
siste en el desplazamiento de personas

fisicas domiciliadas en el territorio
nacional a otro pais para suministrar
un servicio (...).

El caso de “Las comisiones por ser-
vicios de los Agentes Intermediarios
Textiles, representantes de empresas
del exterior (...)”; se considera la mo-
dalidad de servicio Comercio trans-
fronterizo.

Exportacién de bienes y servicios

El articulo 33°del Texto Unico Orde-
nado de la Ley del Impuesto General
a las Ventas e Impuesto Selectivo al
Consumo (...), no estan afectos al Im-
puesto General a las Ventas.

Las operaciones consideradas como
exportacion de servicios (comercio
transfronterizo), son las contenidas
en el Apéndice V, (...). Tales servi-
cios se consideran exportados cuando
cumplan concurrentemente con los
siguientes requisitos:

1. Se presten a titulo oneroso, lo que
debe demostrarse con el comprobante



de pago que corresponda (...); en la
investigacion, la comision, es el titulo
oneroso facturado a la empresa com-
pradora extranjera

2. El exportador sea una persona do-
miciliada en el pais. El Agente Inter-
mediario Textil (exportador del servi-
cio) es la empresa domiciliada.

3. El usuario o beneficiario del servicio
sea una persona no domiciliada en el
pais;la empresa compradora extranje-
ra de prendas de vestir (Principal), es
la usuaria o beneficiaria del servicio.

Tabla 1.

Comercio Transfronterizo
Fuente: Elaboracién propia.
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4. El uso, explotacién o el aprovecha-
miento de los servicios por parte del
no domiciliado tengan lugar en el
extranjero. Para el caso de la investi-
gacion los servicios (operaciones de
representaciéon a nombre del Princi-
pal — para la adquisiciéon de prendas
de vestir), son aprovechados en el
exterior, debido a que el Principal va
informéndose de manera permanen-
te del servicio realizado por el agente
intermediario textil del seguimiento
realizado al proceso de produccion

COMERCIO TRANSFRONTERIZO

Servicio de consultoria, asesoria y asistencia técnica

AGENTES INTERMEDIARIOS TEXTILES

de la confeccion de las prendas con la
finalidad de que exporten prendas de
alta calidad para que dicho bien luego
sea comercializado en el extranjero.
Apéndice V: operaciones considera-
das como exportacion de servicios
Prosiguiendo con el Art. 33°, de ley
del Impuesto General a las Ventas,
establece como exportacion de servi-
cios, las siguientes actividades, (Ver
Tabla 1)

Arrendamiento de bienes muebles

Servicios de publicidad, investigaciéon de mercado y encuestas de opinion publica

Servicios de procesamiento de datos, aplicacién de programas de informatica y similares (...)

Servicios de colocacién y de suministro de personal

Servicios de comisiones por colocacion de crédito

Operaciones de financiamiento

Seguros y reaseguros

Ol |v]la|lulen]|lw ||~

Los servicios de telecomunicaciones destinados a completar el servicio, originado en el exterior (...)

—
(=)

Servicios de mediacion u organizacién de servicios turisticos (...)

—
—

Cesién temporal de derechos de uso o de sujetos domiciliados en el exterior (...)

—
[\S)

El suministro de energia eléctrica a favor de sujetos domiciliados en el exterior (...)

—
[SS)

Los servicios de asistencia telefonica (...)

—
=~

Los servicios de apoyo empresarial prestados en el pais a empresas o usuarios domiciliados en el exterior, tales como servi-

cios de contabilidad, tesoreria, soporte tecnoldgico, informatico o logistica, centro de contacto, laboratorios y similares

15 Servicios de disefio

16 Servicios editoriales

17 Servicios de imprenta

18 Servicios de investigacion cientifica y desarrollo tecnoldgico

19 Servicios de asistencia legal

20 Servicios de audiovisuales

Como se observa, de manera con-
cluyente se menciona algunos servi-
cios de exportacion, lo cual origina
situacion de incertidumbre a otras
actividades de exportacion, como es
el de las Comisiones por Servicios de

los Agentes Intermediarios Textiles.
También se analizé la norma contable
aplicable a los servicios como a conti-
nuacion se detalla:

Norma Internacional de Contabilidad
N° 18 Ingresos de Actividades Ordina-

rias - prestacién de servicios

El parrafo 20 (Norma Internacional
de Contabilidad N° 18, 2014)estable-
ce, “cuando el resultado de una tran-
sacciéon, que suponga la prestacion
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de servicios, pueda ser estimado con
fiabilidad(...)cuando se cumplen las
siguientes condiciones:

(a) el importe de los ingresos de ac-
tividades ordinarias pueda medirse
con fiabilidad; en la investigacion, los
ingresos por comision han sido medi-
dos como consecuencia del valor fob
de exportacion de prendas de vestir.
(b) sea probable que la entidad reciba
los beneficios econdémicos asociados
con la transaccion;el Agente recibe los
beneficios econémicos asociados con
la Comisién por servicios mediante
la cobranza de la factura / invoice via
transferencia bancaria por la confor-
midad del servicio.

(c) el grado de realizacion de la tran-
saccion, al final del periodo sobre el
que se informa, pueda ser medido con
fiabilidad, es decir, el grado de realiza-
cion de la transaccion es medido me-
diante el porcentaje (%) establecido en
el contrato.

Cumpliendo los criterios en la inves-
tigacion.

MATERIAL Y METODOS

Investigacion Descriptiva y Aplicativa
Teniendo como unidad de anilisis se
consideran a las Empresas Agentes In-
termediarias Textiles, representantes
del Exterior especificamente las ubi-
cadas en Lima.

RESULTADOS

La evaluacion muestra el efecto en
los ingresos que causa las comisiones
por servicios de los Agentes Inter-
mediarios Textiles, representantes de
empresas del exterior en la aplicaciéon
del Impuesto General a las Ventas,
siendo evaluado el Valor de Comision
por servicios de Agente, descrita en la
factura/invoice N° 160 por el monto
de US$ 25 542,70, resultante de las
operaciones de exportacion realizadas
por las empresas confeccionistas de
prendas de vestir, como a continua-
cion se detalla:

Valor FOB (Free of Board), de expor-

taciones realizadas por el confeccio-
nista textil:

Sample 13 and production’13 (Mues-
tras y produccién afo 2013)

Muestras Temporada Fall-otofio 2013
=FOB $ 19,496.40 x 3 %(comisién) =
584,89

Produccién Temporada Spring-pri-
mavera 2013 =FOB $ 499 156,19 x
5%(comision) = 24 957,81

584,89
24 957,81
$ 25 542,70

Total comision de servicio de agente
intermediario textil $ 25 542,70

Siendo la factura/invoice (ver Figura
4), el documento que acredita la pres-
tacion de servicios realizados por el
Agente Intermediario Textil bajo co-
mision para fines tributarios.

Phone:
e-mail :
Fecha: 15.01.2013

Textiles Sourcing S.A.C.

Av. La Molina N° 638 Lima-Peru

FACTURA (Invoice)

RUC 20514959006

001- 160

CONSIGNEETO :
The Talbots, Inc
-USA

DESCRIPTION

Fall*13
Spring’13

RUC N° 20554101942

Imprenta Full Services Sac

P.U.

Comision de servicios de agente intermediario textil,
Representante de la empresa The Talbots, Inc.
Muestras y Producciéon temporada:

Sample’13 and Production’13

$25542,70

There are : Twenty five , five hundred forty two and 70/100 US dollars

N.Aut.187766 F.1.12.11.2012

Adquiriente

AMOUNT

Figura 4. Factura (INVOICE), Comisién Agente Intermediario Textil
Fuente: Contrato entre Empresa Compradora Extranjera de Prendas de Vestir y Empresa Agente Intermediaria Textil. /

Elaboracion propia
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Sin embargo, la actividad porcomi-
sién por servicios del Agente Interme-
diario Textil representante de empre-

Tabla 2.

ANALISIS TRIBUTARIO DE LAS COMISIONES POR SERVICIOS DE LOS

sas del exterior, al no establecerse en la
Ley del Impuesto General a las Ventas,

Criterios de andlisis de la Ley de Impuesto General a las Ventas

Fuente: Elaboracion propia.

INGRESO

SIN IGV
US$ 25 542,70

AGENTES INTERMEDIARIOS TEXTILES

presenta dos criterios de analisis en su
aplicacion:

CON IGV (Recdlculo)
US$ 21 646,36

(Ventas por prestacion de Servicios)

Para el cumplimiento de la aplicacién
del IGV, se procede al recalculo: US$
25542,70/1,18 = US$ 21 646,36
Resultando el Impuesto General a las
Ventas 18% (débito fiscal) = US$

3 896,34

El valor de US$ 25 542,70 frente al va-
lor de US$ 21 646,36 representa este
ultimo el 84,74%, disminuyendo el va-
lor real del Ingreso por Comisién por
Servicio de Agente; los US$ 3 896,34
representa 15,26%.

En términos contables esta situacién
estaria impactando en el Ingreso, el
cual mide el rendimiento econémico
de la actividad.

Los resultados al estudio a “Las co-
misiones por Servicios de los Agentes

Intermediarios Textiles, representan-
tes de empresas del exterior”, refleja lo
siguiente:

1. Los ingresos por comisiones al gra-
var con el Impuesto General a las Ven-
tas, representa una disminuciéon de
15.26% de su rendimiento econémico.
2. Los ingresos por comisiones al
emitir la factura/invoice a la empresa
compradora textil extranjera (consu-
midor final) y gravar con el Impuesto
General a las Ventas la operacién, el
Agente Intermediario Textil asume di-
cho impuesto.

3. Los ingresos por comisiones al gra-
var con el Impuesto General a las Ven-
tas, disminuye el beneficio econémico

(poder adquisitivo-caja), debido a que
al asumir dicho impuesto (Débito Fis-
cal) se procederia con el pago al Go-
bierno Central.

Ademds, en la evaluacién a “Las Co-
misiones por Servicios de los Agen-
tes Intermediarios Textiles, repre-
sentantes de empresas del exterior,
se encuentran inafectas al Impuesto
General a las Ventas”, determinaron
que debido a la carencia de inclusiéon
en la norma tributaria del Apéndice V
Exportacion de Servicios; perjudica la
estabilidad operativa de las empresas
Agentes Intermediarias Textiles, las
cuales tuvieron la siguiente evolucién,
(ver Figura 4).

EMPRESAS AGENTES INTERMEDIARIAS TEXTILES EN LIMA

30

EMPRESAS
P b
o wn

wn

ANOS

27
25
21
20 19 19
I I |
0 I

Figura 5. Empresas Agentes Intermediarias Textiles en Lima-Pert
Fuente: Camara de Comercio de Lima — Sector Textil e Indumentaria
Elaborado por Lopez (2016)
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Ocasionando el impacto negativo que
sufrieron las empresas Agentes In-
termediarias Textiles (2011-2016), la
cual se explica a continuacion:

2011: Presentaba 22 empresas activas,
01 empresa con suspensiéon temporal
de actividades quedando 21 empresas
operativas.

2012: De las 21 empresas activas, se
incrementa 04 empresas que inician
operaciones en ese afio, siendo 25 em-
presas a esa fecha,

2013: Contandose con 25 empresas
activas, se adicionan 02 empresas,
llegando a operar 27 empresas en ese
ano

2014: De 27 empresas activas, se auna

01 empresa, llegando a 28 empresas en
total, de las cuales en ese mismo pe-
riodo, 09 de ellas presenta la suspen-
sién temporal de actividades, quedan-
do 19 empresas en ese periodo

2015: De las 19 empresas activas, se
adiciona 01 empresa mas; no obstante,
01 empresa presenta suspension tem-
poral en ese ano, contandose con sélo
19 empresas operativas hasta ese aflo
2016: Siendo 19 empresas activas, ese
afo 02 empresas presentan suspen-
sién temporal, llegando a 17 empresas
Agentes Intermediarias Textiles ope-
rativas.

Donde se estima que las empresas
Agentes Intermediarias Textiles exis-

tentes, disminuyeron como conse-
cuencia de las siguientes situaciones:
1. Ocho empresas con deuda tributa-
ria por IGV

2. Tres empresas con Baja de Oficio

3. Una empresa con baja definitiva (en
liquidacion)

4. Dos empresas con suspension tem-
poral

5. Diecisiete empresas Activas

Esta situacion presentada, también
desfavorece a las empresas confeccio-
nistas exportadoras los cuales, pre-
sentaron al afio 2016 a 137 empresas
exportadoras de prendas de vestir de
categoria t-shirt (ver Figura 6).

PAISES DESTINOS DE EXPORTACION DE PRENDAS DE VESTIR DE
ALGODON: CATEGORIA T-SHIRT-ANO 2016
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Figura 6. Paises destinos de Exportacién de Prendas de Vestir de algodén: categoria T-Shirt afio 2016
Fuente: Comisiéon de Promocidn del Perti para la Exportacion y el Turismo —Prompert / Elaboracién propia

Lo cual refleja, que las 17 empresas
agentes intermediarias textiles, han
generado 137 empresas confeccionis-
tas exportadoras (ver figura 5), siendo
la proporcion de 137/17 = 8 fébricas
confeccionistas

Interpretando que cada empresa
Agente Intermediario Textil, origina
la actividad exportadora de nueve (8)
empresas confeccionistas.
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DISCUSION

Del analisis realizado y resultados
obtenidos a las comisiones por ser-
vicios de los Agentes Intermediarios
Textiles, representantes de empresas
del exterior, se encuentran inafectas
al Impuesto General a las Ventas, no
existen estudios, en donde se mues-
tren una relacion al tema investigado,

no existe otros estudios que sean muy
similares o parecidos. En este con-
texto, el presente estudio sugiere que
dichos servicios por comision, sean
incluidos en la norma del Impuesto
General a las Ventas, en el apéndice V
Exportacion de Servicios.

Para que sea posible la exportacion de
prendas de vestir, es necesario la pre-



sencia de las Empresas Agentes Inter-
mediaria Textiles, con la finalidad que
la exportacién de prendas de vestir sea
de 6ptima calidad.

La carencia de inclusién en el mar-
co normativo de la Ley del Impuesto
General a las Ventas, Apéndice V Ex-
portacion de Servicios; de las Comi-
siones de los Agentes Intermediarios
Textiles, representantes de empresas
del exterior, genera controversias de
interpretacion tributaria conllevando
al perjuicio econémico a las empresas
de este tipo.

Al gravar con el Impuesto General a
las Ventas los ingresos por comisio-
nes, se distorsiona el rendimiento
econdémico de la empresa (ingreso) y
disminuye el beneficio econémico con
el tributo asumido.

Las comisiones por servicios por los
Agentes Intermediarios Textiles, por
no estar en el marco normativo Apén-
dice V exportacion de servicios de la
Ley del Impuesto General a las Ven-
tas, ocasiona la carencia de Empresas
Agentes Intermediarias Textiles y re-
percute en la existencia de Empresas
confeccionistas perjudicando las ex-
portaciones.
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